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Die Pepsi Bottling Group verstarkt die Zusammenarbeit mit CAS
21. Mai 2008
Upgrade auf CPWerx Version 7.0

Atlanta, Georgia und Kaiserslautern, Deutschland - CAS, der weltweit fiihrende Anbieter von Demand
Side Management-Ldsungen fiir die Konsumgditerindustrie, gab heute bekannt, dass die Pepsi Bottling
Group, Inc. (PBG) ihre Zusammenarbeit mit CAS erweitert und auf die neueste CPWerx™ Version 7.0
aufgeristet hat. Mit diesem Upgrade erhélt PBG eine integrierte Lésung flir seine Kundenzahlungs- und
Tracking-Aktivitéten.

PBG ist der weltweit gréBte Produzent, Verkaufer und Lieferant von Pepsi-Cola-Getranken bei einem
Jahresumsatz von ca. 14 Milliarden US-Dollar mit Unternehmen in den Vereinigten Staaten, Kanada,
Griechenland, Mexiko, Russland, Spanien und der Tirkei.

“Die Pepsi Bottling Group nutzt die Lésung von CAS seit Uber fiinf Jahren, um Finanzdaten zu verfolgen
und Millionen von Promotion- und Abrechnungsdatenséatzen zu bearbeiten," erklarte Tom Martin,
Vizeprasident IT von PBG. “Mit CPWerx 7.0 hat CAS die Lésung verbessert und eine Migration auf eine
echte webbasierte Anwendungssuite geschaffen. Wir erwarten, dass das Upgrade, zusammen mit der
gesamten Expertise und den Fahigkeiten von CAS, unser Unternehmen auf seinem weiteren Erfolgskurs
unterstitzen wird.

Die Entscheidung von PBG, CPWerx aufzurlsten, stérkt CAS als die fihrende Demand Side
Management-Ldsung in der Konsumguterindustrie. “CAS ist sehr stolz auf seine Zusammenarbeit mit
fihrenden Industrieunternehmen und wir erwarten, dass PBG einen klaren Wettbewerbsvorteil erhalt, da
die Effizienz des Unternehmens erhdht und seine Konzentration auf den Konsumenten verstéarkt wird,”
erklarte Stefan Joneck, Global CEO und Grinder von CAS.

Uber CAS

CAS ist der weltweit fihrende Anbieter von Demand Side Management-L&sungen fir die
Konsumgdterindustrie. Mit mehr als 20 Jahren branchenspezifischer Erfahrung verfigt CAS Uber
unibertroffene Expertise in der Bereitstellung von Lésungen zur Steuerung profitablen
Markenwachstums. Die Losung CPWerx™ unterstltzt transaktionale, analytische und optimierende
Prozesskomponenten. Durch Integration von Closed-Loop-Geschéaftsprozessen unterstitzt CPWerx alle
Vertriebs- und Marketingerfordernisse. Relevante Stichworte sind hier unter anderem Trade Promotion
Management, Field Sales Management und Category Management. Zu den Kunden von CAS gehéren
fihrende Konsumguterunternehmen auf der ganzen Welt, u.a. Beiersdorf, Campbell Soup Company,
Coty, Danone, Dr. Oetker, Electrolux, Henkel, InBev, Kraft Foods und Molson Coors. CAS hat seine
Unternehmenszentrale in Deutschland und unterhélt Niederlassungen in den USA, Europa, Asien und
Australien. Weitere Informationen finden Sie unter www.cas.com.
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CAS und CPWerx sind Marken von CAS. Die anderen hier genannten Namen von Produkten oder
Dienstleistungen sind Marken ihrer jeweiligen Inhaber.



